BYD Trucks. «Estan las condiciones para la masividad de camiones eléctricos, pero hay cosas que
ajustar»

La electrificacion de flotas pesadas esta a punto de despegar. Descubre los retos eléctricos que aln estan
pendientes y las soluciones propuestas para una transicion energética efectiva. Todos los detalles en esta nota.
Las condiciones estan propicias para la masividad de camiones eléctricos pesados, aunque aun hay algunas
Ccuestiones por ajustar.

«Es muy importante tener una estrategia integral de electrificacién», afirma Rosalba Barrios, Marketing & PR
Director de BYD Trucks, subrayando que esto es esencial para el éxito del proyecto de electromovilidad.
Otro aspecto a tener en cuenta es que el mercado es competitivo. Los clientes comparan P/ revisan las
tecnologias de diversas marcas, lo que demuestra alin mas la importancia de un enfoque en la electrificacion.
Ademas, es necesario asegurar una demanda estable de energia. La oferta y la demanda deben crecer
paulatinamente, y es crucial ajustar esta parte de la electrificacion.

Evaluar el tiempo y planificar a futuro son pasos esenciales para el crecimiento sostenible del sector.
Del mismo modo, es necesario revisar los costos de infraestructura, al igual que disefiar rutas viables para los
camiones eléctricos. Planes financieros, claves para adquirir vehiculos eléctricos en empresas
En el momento de la electrificacion de flotas, es necesario trabajar en un ecosistema adecuado, ya que muchas
veces el proceso completo es imposible de lograr solo con los recursos de una empresa.

Por ello, seguin Barrios: «Es necesario que las empresas cuenten con el acompafiamiento de una arrendadora o
una financiera». Vale mencionar que, en los proyectos que BYD Trucks ha acompafiado, se ha observado que
las flotas eléctricas requieren un ciclo de vida completo y una gestién adecuada, lo cual hace esencial adquirir
financiamiento.

Al comenzar a trabajar con nuevos clientes, siempre se pregunta si cuentan con financiamiento propio o si
necesitan apoyo financiero externo. En ese sentido, en México, algunos bancos e instituciones financieras estan
empezando a ingresar al mercado de la electrificacion de flotas. Sin embargo, alin son pocosy no tienen la
capacidad de apoyar completamente los proyectos debido a la novedad del tema.

A esto se le suma que muchas instituciones alin no entienden completamente cémo puede funcionar e
impactar una flota eléctrica en comparacion con una de combustible. Un ejemplo claro de esta falta de
comprension es el seguro para flotas eléctricas. «De todas las instituciones que hemos consultado, sélo un 10%
sabe cuanto cobrar por un seguro para una flota eléctrica», indica Rosalba Barrios.

El rol del gobierno en materia de incentivos es clave en el proceso de electrificacion de flotas debido a que se
necesita una efectiva regulacion de tarifas eléctricas. Es primordial establecer tarifas diferenciadas para la
recarga diurna y nocturna de los vehiculos eléctricos. "Esto podria ayudar a ajustar la operacion de nuestros
clientes finales’, explica Barrios. Generar incentivos fiscales, destinados a las empresas que adquieren flotas
eléctricas y construyen infraestructura de recarga, es igualmente importante que la regulacion de tarifas.

’Practicamente todas las grandes empresas requieren hacer la migracion a vehiculos eléctricos y tener mas
incentivos por parte del gobierno seria muy beneficioso para las lograrlo”, confirman desde BYD Trucks.

Por otra parte, los parques industriales presentan un gran potencial.
Estos espacios deben tener areas dedicadas a la recarga de vehiculos eléctricos para motivar a las empresas a
utilizar flotas eléctricas, proporcionando una disponibilidad inmediata de recarga.
Las compafiias deben migrar hacia la electrificacién y, con mas incentivos gubernamentales, este proceso sera
mas beneficiosoy alcanzable.

El modelo de negocios que BYD Trucks implementa desde hace tres afios tiene un objetivo particular:
solucionar la necesidad especifica de cada uno de sus clientes en el momento de incluir vehiculos eléctricos en
sus flotas. Para ello, adaptan sus unidades eléctricas segiin lo demande el cliente. En este proceso, es necesario

acompafar al cliente, por eso, segin Barrios: «Es importante conocer qué estrategia tiene el clientey, sinola
tiene, apoyarlo a construirlax.

Cabe destacar que, ademas de la comercializacion de las unidades, ofrecen las refaccionesy el servicio
postventa para camiones eléctricos.
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